  
    
        
      
        
          
            
   
            
  FusionPDF

          

          

          
          
          
        

      
      
       
      
        
            
        

          Menu

          	Home
	DMCA
	Privacy Policy
	Contacto


      
 
      
         Menu

      

    

    

    
    
      
                 
          
            
              SUBMODULOS DEL MODELO DE NEGOCIOS (MN) Recopilado Por Prof

			    

            

          

        

      

    

     

      
    
      
                  
          
            
         
               

         
              sub-modulos del modelo de negocios (mn) recopilado por: prof. rafael matos, como apoyo al curso de ingeniería de software ii de la upoms. 

             
                SUB-MODULOS DEL MODELO DE NEGOCIOS (MN)
   Recopilado por: Prof. Rafael Matos, como apoyo al curso de Ingeniería
   de Software II de la UPOMS.
   Objetivo del Modelo de Negocios
     * 
       Comprender la estructura y la dinámica de la organización en la
       cual se va a implantar el sistema.
     * 
       Comprender los problemas actuales de la organización e identificar
       las mejoras potenciales.
     * 
       Asegurar que los consumidores, usuarios finales y desarrolladores
       tengan un entendimiento común de la organización.
     * 
       Derivar los requerimientos del sistema que va a soportar la
       organización.
   En resumen, el objetivo del Modelo del Negocio es describir los
   procesos, existentes u observados, con el propósito de comprenderlos.
   Se especifican aquí qué procesos del negocio soportará el sistema.
   Además de identificar los objetos del dominio o del negocio,
   implicados, este modelo establece las competencias que se requieren de
   cada proceso: sus trabajadores, sus responsabilidades y las
   operaciones que llevan a cabo.
   Procesos de Negocio
   Un proceso de negocio es un conjunto de tareas relacionadas
   lógicamente llevadas a cabo para lograr un resultado de negocio
   definido. Cada proceso de negocio tiene sus entradas, funciones y
   salidas. Las entradas son requisitos que deben tenerse antes de que
   una función pueda ser aplicada. Cuando una función es aplicada a las
   entradas de un método, tendremos ciertas salidas resultantes.
   Es una colección de actividades estructurales relacionadas que
   producen un valor para la organización, sus inversores o sus clientes.
   Es, por ejemplo, el proceso a través del que una organización ofrece
   sus servicios a sus clientes.
   Un proceso de negocio puede ser parte de un proceso mayor que lo
   abarque o bien puede incluir otros procesos de negocio que deban ser
   incluidos en su función. En este contexto un proceso de negocio puede
   ser visto a varios niveles de granularidad. El enlace entre procesos
   de negocio y generación de valor lleva a algunos practicantes a ver
   los procesos de negocio como los flujos de trabajo que efectúan las
   tareas de una organización. Los procesos poseen las siguientes
   características:
     1. 
       Pueden ser medidos y están orientados al rendimiento
     2. 
       Tienen resultados específicos
     3. 
       Entregan resultados a clientes o “stakeholders”
     4. 
       Responden a alguna acción o evento específico
     5. 
       Las actividades deben agregar valor a las entradas del proceso.
   Los procesos de negocio pueden ser vistos como un recetario para hacer
   funcionar un negocio y alcanzar las metas definidas en la estrategia
   de negocio de la empresa. Las dos formas principales de visualizar una
   organización, son la vista funcional y la vista de procesos.
   Objeto de Negocio.
   Un objeto de negocio es un tipo de entidad inteligible que es un actor
   dentro de la capa de negocio de un programa de ordenador basado en n
   capas.
   Mientras que un programa podría implementar clases, las cuales pueden
   ser objetos controlando o ejecutando comportamientos, principalmente
   se distinguen en que no realizan nada por si mismos, sino que albergan
   un conjunto de atributos y asociaciones con otros, tejiendo un mapa de
   jugadores que representan las relaciones de negocio.
   Por ejemplo, un "Jefe" podría ser un objeto de negocio, en el que sus
   atributos pueden ser "Nombre", "Apellido", "Edad", "Sección", "País",
   mientras que puede soportar una asociación "1-n" con sus empleados
   (formalmente una colección de instancias de "Empleado").
   Otro ejemplo podría ser un concepto como "Proceso" que tenga los
   atributos "Identificador", "Nombre", "Fecha de inicio", "Fecha de
   finalización" y "Tipo", y asociado al "Empleado" que lo inició.
   Finalmente, aunque un objeto de negocio representa una entidad, no se
   deben confundir con las entidades relacionales. Muchas veces una
   entidad relacional puede ser representada por un objeto de negocio,
   pero esto no es la regla. Se puede tomar como ejemplo una entidad
   relacional como "Empleado" que tiene un atributo "Tipo" que permite
   diferenciar los "Empleados nativos" y los "Empleados extranjeros".
   Debido a las necesidades de un diseño, puede que la entidad relacional
   acabe siendo dos objetos de negocio: "EmpleadoNativo" y
   "EmpleadoExtranjero", ya que éstos no van a contener las mismas
   asociaciones. El primero tendrá asociaciones con su información
   fiscal, mientras que la segunda tendrá lo propio con los impuestos y
   la aduana.
   Actores de Negocio
   Un actor del negocio es cualquier individuo, grupo, entidad,
   organización, máquina o sistema de información externos; con los que
   el negocio interactúa. Lo que se modela como actor es el rol que se
   juega cuando se interactúa con el negocio para beneficiarse de sus
   resultados.
   Para cada actor del negocio que se identifica se debe escribir una
   breve descripción que incluya sus responsabilidades y por qué
   interactúa con el negocio. Los actores del negocio interactúan con el
   negocio enviando y recibiendo mensajes, y para conocer el papel del
   actor se debe precisar en qué procesos se involucra el actor. Esto se
   muestra por la llamada asociación de comunicación entre el actor del
   negocio y el caso de uso del negocio que representa al proceso.
   Reglas de Negocio
   Las reglas de negocios (o las directivas empresariales) definen y
   controlan la estructura, el funcionamiento y la estrategia de una
   organización. Las reglas de negocios pueden estar formalmente
   definidas en manuales de procedimiento, contratos o acuerdos, o bien
   pueden existir como conocimiento o experiencia que tienen los
   empleados. Las reglas de negocios son dinámicas, están sujetas a
   cambios en el tiempo y pueden encontrarse en todo tipo de
   aplicaciones. Finanzas y seguros, negocio electrónico, transporte,
   telecomunicaciones, servicios basados en Web y personalización son
   sólo algunos de los muchos ámbitos de negocio que controlan las reglas
   de negocios. Todos estos ámbitos de negocio comparten la necesidad de
   transmitir estrategias, directivas y regulaciones empresariales al
   personal de tecnologías de la información (TI) para su inclusión en
   aplicaciones de software.
   Las Reglas del Negocio o Conjunto de Reglas de Negocio describe las
   políticas, normas, operaciones, definiciones y restricciones presentes
   en una organización y que son de vital importancia para alcanzar los
   objetivos misionales.
   Ejemplos de reglas de negocio: "Un cliente al que facturamos más de
   10.000 al año es un cliente de tipo A", "A los clientes de tipo A les
   aplicamos un descuento del 10% en pedidos superiores a 3.000".
   Las organizaciones funcionan siguiendo múltiples reglas de negocio,
   explícitas o tácitas, que están embebidas en procesos, aplicaciones
   informáticas, documentos, etc. Pueden residir en la cabeza de algunas
   personas o en el código fuente de programas informáticos.
   En los últimos años se viene observando una tendencia a gestionar de
   forma sistemática y centralizada las reglas de negocio, de modo que
   sea fácil y sencillo consultarlas, entenderlas, utilizarlas,
   cambiarlas, etc. Para ello se puede utilizar un motor de reglas de
   negocio. El motor de reglas de negocio es un sistema que se configura
   para dar servicio a las necesidades de negocio a través de la
   definición de objetos y reglas de negocio, el software se rige por
   flujos que derivan responsabilidades a los distintos cargos de la
   empresa repartiendo así el trabajo equitativamente y
   cuantitativamente, cuando, quien y donde tiene que desempeñar la tarea
   asignada.
   Las reglas de negocio son un medio por el cual la estrategia es
   implementada. Las reglas especifican - en un nivel adecuado de detalle
   - lo que una organización debe hacer.
   Eventos de Negocio
   Evento se refiere a cualquier acontecimiento, circunstancia, suceso o
   caso posible. Así, se dice eventualmente o ante todo evento en
   previsión de algo que, conjetural o previsiblemente, pudiera ocurrir
   en una circunstancia determinada y es generalmente un hecho
   imprevisto.
   Referencias:
     1. 
       www.ecured.cu/.../Flujo_de_Trabajo_Modelo_del_Negocio
     2. 
       es.wikipedia.org/wiki/Objeto_de_negocio_(informática)
     3. 
       manuelgross.bligoo.com/.../Que-es-un-Modelo-de-Negocio-La-fuente-de-tu-competitividad.html
     4. 
       es.wikipedia.org/wiki/Reglas_de_negocio
     5. 
       msdn.microsoft.com/es-es/library/aa577691(v=bts.10).aspx
     6. 
       es.wikipedia.org/wiki/Evento
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