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              bpd 1 poslovna ideja -------------- ime: datum: poslovna ideja (ukažite na potrebe kupaca koje treba zadovoljiti) 

             
                BPD 1
   Poslovna ideja
   --------------
   Ime:
   Datum:
   Poslovna ideja (ukažite na potrebe kupaca koje treba zadovoljiti)
   Glavni cilj (za razvoj poslovne ideje)
   BPD 2A
   Lične kvalifikacije
   -------------------
   Ime:
   Datum:
   Motivi za pokretanje vlastitog biznisa
   Iskustvo/veštine
   Obrazovanje
   Govorim/pišem sledeće jezike (ocenite ocenom od 1 do5 poznavanje
   jezika; 5 je tečno)
   Vlastite snage
   Vlastite slabosti
   70
   BPD 2B
   Mreža
   -----
   Ime:
   Datum:
   Ko vam može pomoći?
   Kako vam mogu pomoći?
   Zašto bi vam pomogli? ("Win – win" situacija, odnosno, situacija u
   kojoj svi dobijaju)
   Ostali kontakti važni za vašu poslovnu ideju
   BPD 3
   Proizvodi / tržišta
   BPD3
   Proizvodi / grupe proizvoda ð
   Tržišta
   ò
   UKUPNO TRŽIŠTA
   Procenjena dnevna / mesečna / godišnja prodaja u kom/kg/h.
   Procenjena dnevna / mesečna / godišnja prodaja u kom/kg/h.
   Procenjena dnevna / mesečna / godišnja prodaja u kom/kg/h.
   UKUPNO PROIZVODI
   BPD 3
   Proizvodi / tržišta
   BPD3
   Proizvodi / grupe proizvoda ð
   Tržišta
   ò
   UKUPNO TRŽIŠTA
   Procenjena dnevna / mesečna / godišnja prodaja u DIN.
   Procenjena dnevna / mesečna / godišnja prodaja u DIN.
   Procenjena dnevna / mesečna / godišnja prodaja u DIN.
   UKUPNO PROIZVODI
   BPD 4A
   Razlozi za kupovinu
   -------------------
   Ime:
   Datum:
   Proizvodi / usluge
   (koje će se proizvoditi / prodati)
   Tržišta (kupci prema kojima smo usmereni)
   Što je važno vašem potencijalnom kupcu kada kupuje od vas proizvode /
   usluge?
   (Popunite jednu stranicu za svakog potencijalnog kupca)
   Važnost
   =======
   (kupčeva ocena)
   Rangirajte od 1 do 5, gdje je 5 najviša ocena
   REZIME (ZAKLJUČAK)
   Prosečna ocena iz svih intervjua
   Glavni prioritet
   BPD 4B
   Postojeća konkurencija
   ======================
   (Navedite postojeću konkurenciju i njihov procenjeni tržišni udio)
   Konkurentske snage
   Novi konkurenti
   ===============
   (Navedite nove konkurente i pretnju koju vam oni mogu predstavljati na
   tržištu)
   
     1. 
       Opišite konkurentsku situaciju za vaš proizvod/uslugu:
   snažna, srednja ili slaba.
     2. 
       Navedite konkurente koji vam predstavljaju najveću pretnju u
       naredne 2 godine.
     3. 
       Ukratko opišite pretnju koju ovi konkurenti predstavljaju.
   
   
   
   
   Opozicija (supstituti)
   (Postoje li drugi/novi proizvodi koji mogu učiniti vaš proizvod
   suvišnim)
   BPD 5A
   
   
   BPD 5C
   
   BPD 6
   =====
   Zakonski okviri i kritična tehnologija
   --------------------------------------
   Ime:
   Datum:
   Zakoni i propisi koji će uticati na moju poslovnu ideju:
   Kritična tehnologija:
   
   BPD 7B
   
   BPD 8
   Razvoj
   poslovnog plana
   Ime:
   Datum:
   Adresa:
   Telefon:
   E-mail:
   Poslovna ideja (navedite potrebe kupaca koje treba zadovoljiti)
   Ukupan cilj:
   Proizvodi i usluge
   Tržišta
   Kupci kojima ćemo "služiti"
   Razlozi za kupovinu
   Zašto će kupci kupovati naš proizvod/uslugu?
   Konkurencija
   Procjena konkurentske snage
   Tehnologija
   Koja nam je neophodna
   Okvir/zakoni i propisi
   Ključni za nas
   Znanje
   Ključno za nas
   BPD 9A
   Kritični faktori
   ----------------
   (KF)
   ----
   Ime:
   Datum:
   Što je kritično za startovanje vašeg biznisa?
   1
   6
   2
   7
   3
   8
   4
   9
   5
   10
   BPD 9B
   ======
   Završna lista zadataka
   ----------------------
   Ime:
   Datum:
   Period:
   Aktivnosti
   (KF)
   Odgovorna osoba
   Datum početka
   Datum završetka
   Rezultat
   1
   2
   3
   4
   5
   6
   7
   8
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