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              anexo 1: perfil de negocios nº 1 (postulantes de sedes) y nº 2 (proyectos seleccionados segunda etapa) resumen contenidos perfil de negoci

             
                ANEXO 1: Perfil de Negocios nº 1 (Postulantes de sedes)
   y nº 2 (Proyectos seleccionados segunda etapa)
   RESUMEN CONTENIDOS PERFIL DE NEGOCIOS (Anexo nº 1 y Anexo nº 2)
   Tema
   Máximo de páginas
   Anexo nº 1
   Máximo de páginas
   Anexo nº 2
     1. 
       Equipo Emprendedor
         1. 
           Antecedentes personales Líder equipo
         2. 
           Equipo emprendedor
   2 páginas
   2 páginas
     2. 
       Resumen Ejecutivo
   ½ página
   1 página
     3. 
       Antecedentes del Proyecto
         1. 
           Producto o Servicio
             1. 
               Beneficios del producto o servicio
             2. 
               Proceso productivo
             3. 
               Insumo y recursos
             4. 
               Modelo de Negocios (Canvas)
       2. 
         Diferenciación y ventajas
           1. 
             Factores de diferenciación
           2. 
             Ventajas comparativas
   1 ½ página
   ½ página
   3 páginas
   1 página
     4. 
       Mercado y rentabilidad esperada
         1. 
           Mercado
             1. 
               Mercado potencial
             2. 
               Mercado objetivo
             3. 
               Competencia y/o sustitutos
             4. 
               Proveedores
       2. 
         Rentabilidad esperada
           1. 
             Flujos de Caja (1 año mensual)
           2. 
             Flujos de Caja (5 años anual)
           3. 
             Indicadores Financieros
           4. 
             Necesidades de financiamiento futuro
   1 ½ páginas
   2 páginas
   2 páginas
   2 páginas
     5. 
       Planificación
   ½ pagina
   1 página
     6. 
       Modelo de Asociatividad futura
   ½ pagina
   1 página
   PÁGINAS TOTALES (máximo)
   9 páginas
   13 páginas
   Perfil de Negocios
   ==================
   Incubadora de Negocios de INACAP
   ================================
   IMPORTANTE: Este formulario ha sido desarrollado para el Concurso
   Ideas de Negocios INACAP, contiene información básica de su proyecto
   de negocio. Sin considerar la hoja de antecedentes personales, en su
   totalidad no debiera exceder las 7 u 11 páginas para Anexos nº 1 y nº
   2, respectivamente. Si existe información importante se puede incluir
   como anexo, si ésta se encuentra disponible en la web, basta con
   indicar el link.
     1. 
       EQUIPO EMPRENDEDOR
         Fecha de postulación
         .
   1. 1 ANTECEDENTES PERSONALES LÍDER DEL EQUIPO
   Nombre Completo
   Nombre completo
   RUT
   Nº
   Fecha de Nacimiento
   día/mes/año
   Email (1)
   Correo electrónico 1
   Email (2)
   Correo electrónico 2
   Teléfono Celular
   Teléfono Fijo
   Dirección
   Ciudad
   Región
   Carrera
   Año/Semestre
   Sede
   2. 1 EQUIPO EMPRENDEDOR
   Identificación de emprendedores, equipo de trabajo, experiencia y
   competencias para el desarrollo del proyecto. Al menos debe indicar.
   Nombre Completo
   Nombre completo
   RUT
   Nº
   Fecha de Nacimiento
   día/mes/año
   Email (1)
   Correo electrónico 1
   Email (2)
   Correo electrónico 2
   Teléfono Celular
   Teléfono Fijo
   Dirección
   Carrera
   Año/Semestre
   Sede
   Nombre Completo
   Nombre completo
   RUT
   Nº
   Fecha de Nacimiento
   día/mes/año
   Email (1)
   Correo electrónico 1
   Email (2)
   Correo electrónico 2
   Teléfono Celular
   Teléfono Fijo
   Dirección
   Carrera
   Año/Semestre
   Sede
   Persona / equipo emprendedor:
     * 
       Formación
     * 
       Experiencia previa
     * 
       Habilidades
     * 
       Compromiso futuro con la iniciativa
   Nombre Completo DOCENTE
   Nombre completo
   RUT
   Nº
   Fecha de Nacimiento
   día/mes/año
   Email (1)
   Correo electrónico 1
   Email (2)
   Correo electrónico 2
   Teléfono Celular
   Teléfono Fijo
   Dirección
   Asignatura / Carrera
     2. 
       RESUMEN EJECUTIVO
   Debe contener una breve descripción del negocio, modelo de negocio a
   desarrollar, equipo emprendedor, objetivos, mercado, innovación,
   financiamiento necesario y rentabilidad esperada.
     3. 
       ANTECEDENTES DEL PROYECTO
   3. 1 PRODUCTO O SERVICIO
   Descripción del producto o servicio. Indicar que necesidad resuelve y
   sus características principales
     2. 
     3.  
         1.  
             1. 
               Beneficios del Producto/ Servicio:
   Indicar cuáles son los beneficios del producto o servicios,
   principalmente entendidos desde el punto de vista del cliente o
   consumidor. Para definir los atributos puede utilizar algunas
   preguntas guía:
     * 
       ¿Esto implicará un menor precio o algún tipo de ahorro al
       consumidor?
     * 
       ¿Es de mejor calidad? Qué atributos son mejores?
     * 
       ¿Facilita el acceso a los clientes? Mejor canal de distribución?
     * 
       ¿Producirlo es más barato? En qué porcentaje?
         2. 
           Proceso Productivo:
   Breve descripción del proceso productivo. Indicar cuáles serán las
   actividades clave a desarrollar.
         3. 
           Insumos y Recursos:
   Descripción de recursos materiales y no materiales necesarios para
   producir el producto o servicio. Breve descripción de cadena de valor.
         4. 
           Modelo de Negocios:
   Incluir el modelo de negocios en el esquema CANVAS.
       2. 
         DIFERENCIACIÓN Y VENTAJAS
   3.2.1 Factores de diferenciación:
   Elementos novedosos o diferenciadores que lo distinguen de la
   competencia existente. Puede guiarse por las siguientes preguntas:
     * 
       ¿Es un producto /servicio nuevo en el mercado?
     * 
       ¿Son mejoras a productos/ servicios existentes?. ¿Qué mejoras?
     * 
       ¿Es un proceso productivo diferente?
     * 
       ¿Es una nueva forma de comercializar lo que existe?
   3.2.2 Ventajas Comparativas:
   Actividades claves o Elementos que hace obtener ventajas en costo y/o
   posicionamiento y/o calidad frente a la competencia.
     4. 
       MERCADO Y RENTABILIDAD ESPERADA
       1. 
         MERCADO
   4.1.1 Mercado Potencial:
   Identificación del mercado, industria, tasa de crecimiento histórica,
   proyectada, volúmenes comercializados, principales actores. Importante
   información cuantitativa.
   4.1.2 Mercado objetivo:
   Identificación del mercado al cual se dirigirá en la primera fase
   comercial del proyecto. Dimensionamiento del mercado, porcentaje a
   abordar, estimación de volúmenes a comercializar inicialmente.
   4.1.3. Competencia y/o sustitutos:
   Identificación de competidores actuales, potenciales, sustitutos.
   Tendencias generales de la industria. Importante indicar una lista de
   precios por competidor.
   CUADRO COMPARATIVO
   Variables o atributos
   Proyecto propuesto
   Competidor 1
   Competidor 2
   Competidor 3
   Calidad
   Funcionalidad
   Marca
   Precio
   4.1.4. Proveedores:
   Identificación de proveedores actuales y potenciales, sustitutos.
       2. 
         RENTABILIDAD ESPERADA
         1. 
           Flujos de caja a 1 años (mensual)
   Identificación de capital de trabajo, necesidad de recursos al primer
   año.  
         2. 
           Flujos a 5 años (anual)
   Proyección de inversión inicial requerida, ingresos y egresos a 5 años
   plazo.
   Tasa de descuento a considerar 12%
         3. 
           Indicadores financieros:
   VAN, TIR, Punto de equilibrio
         4. 
           Necesidades de financiamiento futuro
   Identificar en específico cuáles son los requerimientos de
   financiamiento para comenzar el proyecto. Además debe indicar qué
   recursos dispone para el desarrollo del proyecto
     5. 
       PLANIFICACIÓN
   Incluir una planificación de la puesta en marcha del negocio. Al menos
   considerar los siguientes criterios:
   Planificación de actividades
   Actividad
   Hito / Resultado
   Mes inicio
   Mes término
     6. 
       MODELO DE ASOCIATIVIDAD FUTURA
   Identificar si requerirá de socios, Inversionistas y otras
   asociaciones comerciales y/o productivas.
   Modelo CANVAS, para incluir en Perfil de Negocios 1 y 2
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